
 

 

 

 

 

 

GRAS SAVOYE BELGIUM (www.grassavoye.be) profiel : 

 

 Een solide groep met meer dan 130 jaar ervaring in België. 

 Een dochtermaatschappij van de Gras Savoye Groep, de nr 1 in Frankrijk. 

 Maakt deel uit van de Willis Groep, verkozen tot “European Commercial Broker” 

in 2009 

 145 medewerkers 

 3 kantoren : Brussel, Heusden-Zolder, Luik. 

 

Onze ambitie en waarden 

 

Gras Savoye, de referentie in risicobeheer, advies en dienstverlening in 

verzekeringen voor en door Professionals. 

 Devolop Teamwork 

 Create Value 

 Be Authentic  

 

Je Missie : Sales Development Manager (niet leven) 

 

Je bent verantwoordelijk voor het uitbouwen van nieuwe klantenrelaties en het 

beheer van een bestaande klantenportefeuille in de B2B omgeving. Je hebt oog voor 

elke business opportuniteit, inclusief cross selling. Dankzij een uitgebreid netwerk 

en in nauwe samenwerking met de back office, bouw je kwalitatieve partnerships op 

lange termijn uit met je (nieuwe) klanten. Je luistert naar hun business behoeften, 

je adviseert en zoekt voor hen de beste oplossing voor hun risicobeheersing.  

Je kunt vlot communiceren op alle bedrijfsniveaus. 

Je werkt in teamverband en rapporteert aan de Sales & Marketing Director 

 

Je Profiel 

 

Masteropleiding (handelswetenschappen, rechten …) of Bachelor in Verzekeringen 

met verkoopservaring in de verzekeringssector (makelaar, verzekerings-

maatschappij). Je bent tweetalig met een goede kennis van het Engels. 

Je bent proactief, commercieel en resultaatgericht. 

 

Je Uitdagingen 

 

 Creatief denken, netwerken 

 Kennis delen, continu willen leren en ontwikkelen in een ambitieuze omgeving 

 Samenwerken  

 Gedreven door een ondernemersmentaliteit. 

 

Ons aanbod 

 

 Een competitief salarispakket (bonus, groepverzekering, hospitalisatie- 

verzekering, maaltijdcheques, company car, .... ) 

 Een internationale werkomgeving 

 Ontwikkelingsopportuniteiten 

 Indien je houdt van uitdagingen kan je dit met ons delen door je CV en 

motivatie door te sturen naar Christel Verdoodt, Gras Savoye Belgium, 
christel.verdoodt@grassavoye.be 

Join one of the greatest insurance brokers in the world! 
 

Gras Savoye Belgium biedt nieuwe uitdagingen voor een 
“SALES DEVELOPMENT MANAGER”  

  

http://www.grassavoye.be/
http://www.grassavoye.be/NL/divers/regionale_kantoren.htm

